DIE BAUMSCHULE. SEIT 1865

Als Premiumbaumschule fiir Solitarpflanzen und Alleebaume, finden Sie unsere Pflanzen in Garten, Parks und
AufRenanlagen in ganz Europa. Die Kombination eines Familienunternehmens in der
5. Generation, mit einem dynamischen und flexiblen Ansatz, begeistert unsere Kunden und setzt europaweit
neue Maldstabe. Unsere Mitarbeiter gestalten diesen Erfolg aktiv mit.

Seien Sie ein Teil davon und verstarken Sie unser Team in Berlin als

Vertriebsmitarbeiter im
AuBRendienst(m/w/d)

Die Herausforderung!
- Aufbau und intensive Pflege eines Kundennetzwerkes im B2B-Bereich
Aktive Vermarktung unserer Produkte sowie Beratung bei gréReren Bauvorhaben
Organisation und Betreuung von Kundenbesuchen sowohl in den Quartieren der Baumschule
als auch im Verkaufsgebiet
Vertragsverhandlungen
Teilnahme an Fachmessen, Veranstaltung, Symposien und Preisverleihungen

Das bringen Sie mit!
- Eine Ausbildung bzw. ein Hochschulstudium in der griinen Branche,
alternativ mehrjahrige Branchenkenntnisse
- Die Bereitschaft zu Dienstreisen wird vorausgesetzt
Ein griines Herz mit Begeisterungsfahigkeit und Uberzeugungskraft
Eine Personlichkeit mit Ecken & Kanten
Ein gepflegtes AuReres sowie geschliffen Umgangsformen sind selbstverstandlich

Das bieten wir!

- Abwechslungsreiches und verantwortungsvolles Aufgabengebiet

- Leistungsorientierte Bezahlung

- Im Rahmen der 40 Stundenwoche, flexible Einteilung der Arbeitszeit

- Umfangreiche Einarbeitungsphase im Hauptbetrieb in Hamburg, sowie im Zweigbetrieb in Bad
Zwischenahn sowie stetige Weiterentwicklung

- Flache Hierarchien und kurz Kommunikationswege

- KFZauch zur privaten Nutzung

- Zum Netzwerken stehen neben der entsprechenden Hardware samtliche Kanale der sozialen
Medienwelt zur Verfligung, z. B. Instagram, Facebook etc.

Und jetzt...?
Bewerben Sie sich unter Angabe lhrer Gehaltsvorstellungen und des méglichen Eintrittstermins.
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