
Diese Aufgaben erwarten dich:

• Markt- und Wettbewerbsanalysen zur Ableitung von Vertriebsstrategien 

• Führung des nationalen und internationalen Vertriebsteams

• Optimierung der Vertriebsprozesse in Zusammenarbeit mit der Leitung Innendienst

• Planung und Durchführung von Jahresgesprächen, Festlegung von Preisen und Konditionen

• Betreuung von Key Accounts und Neukundenakquise

• Repräsentation des Unternehmens auf Fachveranstaltungen und Messen

Das bringst du mit:

• Abgeschlossenes betriebswirtschaftliches Studium oder vergleichbare Qualifikation

• Fundierte Vertriebserfahrung in der grünen Branche, idealerweise im Gartenbau/ Landwirtschaft

• Strategisches und analytisches Denken sowie Führungskompetenz und -erfahrung

• Verhandlungsgeschick und sicheres Auftreten 

• Hohe Zuverlässigkeit, strukturierte Arbeitsweise und Reisebereitschaft

• Verhandlungssichere Englischkenntnisse

Das bieten wir dir:

• Die Möglichkeit zur Umsetzung deiner beruflichen Ziele in einem mittelständischen 

Familienunternehmen mit flachen Hierarchien und kurzen Entscheidungswegen 

• Unternehmerische Mitgestaltung in einem dynamischen und wachsenden Umfeld

• Flexible Arbeitszeiten und leistungsgerechte Vergütung 

• Dienstwagen, auch zur privaten Nutzung 

• Zusatzleistungen, wie z.B. E-Bike-Leasing und betriebliche Altersvorsorge

Vertriebsleitung - Profisubstrate & Erden (m/w/d)

Wir sind Spezialist für hochwertige Qualitätserden und zählen führende Gartenbaubetriebe sowie

Fachhändler in ganz Europa zu unseren Kunden. Dabei legen wir Wert auf eine verantwortungsvolle

Wirtschaftsweise, die die Bedürfnisse der heutigen ebenso wie zukünftiger Generationen im Auge hat.

Unser Arbeitsalltag ist geprägt durch flache Hierarchien, ein freundschaftliches Miteinander und eine

offen gelebte Fehlerkultur.

Wir wachsen weiter und suchen zur Unterstützung unseres Teams ab sofort:
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